HUMAN CONSEIL ET FORMATION
10 CHEMIN DU PRIEURE

14860 BAVENT
TEL : 06 26 37 47 77

SIRET : 895 137 305 00010

Programme de formation
DEVELOPPER SON
MANAGEMENT COMMERCIAL

TARIF DE LA FORMATION :

LES + DE LA FORMATION

Un acces stagiaire pour les
exercices et documentation
Un suivi personnalisé par

otre formateur

Public visé : tous managers commerciaux ou responsables d’équipes
commercial, chefs des ventes, ...

Objectifs pédagogiques :
-Repérer son mode de fonctionnement et s'adapter a ses
interlocuteurs avec Process com®
-Utiliser des outils managériaux pour s’affirmer et développer son

leadership
-Créer des rituels pour favoriser I'implication et la motivation

Durée de la formation : 14 heures de formation en
intra

Déroulement de la formation :

MODULE 1:
Comprendre son mode de perception avec la Process Com® pour
accepter d’autres fonctionnements et adapter sa communication

MODULE 2 :
Utiliser le management situationnel pour développer la compétence et
la motivation de chacun

MODULE 3:
Animer un lancement de semaine avec des objectifs S.M.A.R.T

MODULE 4 :
Faire un Feedback constructif

MODULES5 :
Utiliser l'outil S.C.O.R.E pour comprendre et accompagner le

changement

MODULE 6 :
Rédiger son plan d’actions

MOYENS PEDAGOGIQUES, TECHNIQUES ET D’ENCADREMENTS

- Salle de formation, réunion

- Vidéoprojecteur

- Ordinateur(s), un poste par stagiaire

- Supports pédagogiques, cas pratique et étude de cas
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